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         Методические указания по дисциплине «Международный бизнес»
для обучающихся направления 38.03.01  «Экономика»  профиль подготовки «Мировая экономика и международный бизнес»  заочной формы обучения. 

Методические указания по освоению дисциплины «Международный бизнес»  адресованы студентам всех форм обучения.
Учебным планом по направлению подготовки предусмотрены следующие виды занятий:
- лекции;
- практические занятия;
В ходе лекционных занятий рассматриваются теоретические основы  знаний о функционировании современных платежных систем, даются рекомендации для самостоятельной работы и подготовке к практическим занятиям.
В ходе практических занятий углубляются и закрепляются знания студентов по ряду рассмотренных на лекциях вопросов, развиваются навыки анализа и оценки современного состояния национальных платежных систем государств и динамики их развития.
При подготовке к практическим занятиям каждый студент должен:
– изучить рекомендованную учебную литературу;
– изучить конспекты лекций;
– подготовить ответы на все вопросы по изучаемой теме;
По согласованию с преподавателем студент может подготовить реферат, доклад или сообщение по теме занятия. В процессе подготовки к практическим занятиям студенты могут воспользоваться консультациями преподавателя.
Вопросы, не рассмотренные на лекциях и практических занятиях, должны быть изучены студентами в ходе самостоятельной работы. Контроль самостоятельной работы студентов над учебной программой курса  осуществляется в ходе занятий методом устного опроса или посредством тестирования. 
В ходе самостоятельной работы каждый студент обязан  прочитать основную и по возможности дополнительную литературу по изучаемой теме, дополнить конспекты лекций недостающим материалом,
На современном этапе экономическое сообщество из обособленных экономических пространств превращается в целостную экономическую систему мирового хозяйства, где национальные хозяйства оказываются составными элементами единого всемирного хозяйственного механизма, а их перспективы определяются развитием международных экономических отношений.  
В современных условиях, «Международный бизнес» важнейшей составляющей международных экономических отношений и оказывают большое влияние на экономику в целом. Так же, являясь одной из форм международных экономических отношений, международный бизнес представляет собой сложную иерархическую структуру, обладающую относительной самостоятельностью по отношению к воспроизводству.
Дисциплина «Международный бизнес» опирается на дисциплины:
Базовая часть профессионального цикла: Микроэкономика; Макроэкономика; Маркетинг; Деньги, кредит, банки; Менеджмент;  Мировая экономика и международные экономические отношения.
Вариативная часть профессионального цикла: Введение в профессиональную деятельность. 
Является базовой для изучения:
- обязательных дисциплин вариативной части профессионального цикла: Международная логистика; Таможенное дело; Международные валютно-кредитные отношения; Международное торговое право; Организация управления внешнеэкономической деятельностью; 
- дисциплин по выбору студентов: Международные стандарты бухгалтерского учета,  финансовой отчетности и аудита; Конкурентоспособность экономических субъектов в условиях глобализации
Цель курса – целью усвоение студентами важнейших положений  международного бизнеса. 
 
Структурно методические указания состоят из:
1)  вопросов к экзамену;
2) Требования по представлению материала и оформлению курсовой работы 
3) Перечня вопросов по курсовым работам.
4)  Требования по выполнению тестовых заданий и варианты тестовых заданий;
6) списка литературы, содержащего учебники, учебные пособия по
дисциплине, научные публикации, а также интернет-ресурсы.


1) Вопросы к экзамену по дисциплине «Международные валютно-кредитные отношения».

1. Цели, внешняя и внутренняя среда международного бизнеса.
2. Классификация сфер деятельности, видов, форм, моделей организации международного бизнеса по воспроизводственному критерию. 
3. Роль ТНК и ТНБ в мировой экономике.
4. Методы и инструменты государственного регулирования международного обмена объектами интеллектуальной собственности. 
5. Конкурентоспособность в международном бизнесе. 
6. Риски в международном бизнесе и методы управления ими. 
7. Североамериканское соглашение о свободной торговле.
8. Правовые основы международной торговли. 
9. Оффшорные зоны в мировой экономике. 
10. Участие России в международных соглашениях об избежании двойного налогообложения. 
11. Влияние новых тенденций развития мировой экономики на положение России в МРТ. 
12. Конкурентные стратегии ТНК.
13. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики: химический комплекс.
14. Специализированные способы проникновения в международном бизнесе: контрактное производство», управленческий контракт, строительство объектов под ключ.
15. Наука и инновационный бизнес в России.
16. Транспортно-логистическое обеспечение международного бизнеса. 
17. Мотивация в международных компаниях.
18. Влияние международной экономической интеграции на деятельность компаний
19. Глобализация как главная тенденция развития современного мирового хозяйства.
20. Организационные формы управления ТНК и определяющие их факторы.
21. Интеллектуальная собственность как элемент международного бизнеса. 
22. Ценообразование в международном бизнесе. 
23. Информационная экономика как современна форма экономического развития. 
24. Содействие международной торговле.
25. Основные вопросы, преимущества и недостатки международного франчайзинга.
26. ТНК и мировая политика.
27. Основные вопросы, преимущества и недостатки международного франчайзинга.
28. Государственная политика РФ в сфере науки и инновационного бизнеса.
29. Барьеры на пути развития международной торговли.
30. Выставки и ярмарки в международной торговле. 
31. Представительства иностранного юридического лица, модели координации филиалов и материнской компании: этноцентрическая, полицентрическая, геоцентрическая, регионоцентрическая.
32. Внутренние и внешние источники краткосрочного финансирования международной фирмы.
33. Рынки стран Южной Америки.
34. Основные теории международной торговли и международного инвестирования.
35. Глобальные стратегии ТНК.
36. Опыт правового регулирования иностранных инвестиций в отдельных странах.
37. Международное совместное предпринимательство как вид международного бизнеса. 
38. Торговые соглашения в Азиатско-Тихоокеанском регионе
39. Организация деятельности  и сложности функционирования международных стратегических альянсов.
40. Свободные экономические зоны России.  
41. Внешний долг в системе современных международных экономических отношений.
42. Страхование как инструмент риск-менеджмента в международном бизнесе. 
43. Метакорпорации: роль в современной мировой экономике. 
44. Участие России в интеграционных процессах на постсоветском пространстве. 
45. Рынки стран  Ближнего Востока.
46. Генеральное соглашение о тарифах и торговле и Всемирная торговая организация.
47. Интеллектуальная собственность как элемент международного бизнеса.
48. Разрешение торговых  споров в международном бизнесе
49.  Процессы транснационализации и глобализации в международном туризме.
50. Международный бизнес как многоуровневая система. 
51. Виды внешнеэкономической безопасности России и их обеспечение.
52. Стратегическое планирование в международном бизнесе: формирование и реализация международных стратегий. 
53. Правовое регулирование иностранных инвестиций в РФ. 
54. Содержание стандартизации и сертификации в международном бизнесе.
55. Влияние транснационализации на уровень занятости  и степень квалификации населения.  
56. Валютно-финансовая среда международного бизнеса. 
57. Изменение условий ведения бизнеса и глобализация.
58. Стандартизация и сертификация в международном бизнесе.  
59. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики: машиностроительный комплекс.
60. Особенности регулирования международного бизнеса на уровне внутристирановых регионов: зарубежный опыт и российская практика. 
61. Деятельность крупнейших ТНК в России.
62. Детерминанты конкурентного преимущества стран и регионов.
63. Рынки стран Юго-Восточной  Азии.
64. Типы международных инвестиций
65. Разрешение международных налоговых конфликтов.
66. Интернационализация хозяйственной жизни и формы ее проявления на современном этапе развития мировой экономики. 
67. Аутсорсинг в международном бизнесе. 
68. Мировой опыт партнерства государства и международного бизнеса.
69. Региональное распределение иностранных инвестиций в РФ.
70. Этика и социальная ответственность в международном бизнесе. 
71. Транснациональный уровень предпринимательства российских компаний.
72.  Рынки стран Восточной и Центральной Европы.
73. Разработка международных стратегий.
74. Теоретические основы возникновения, сущность и формы международных корпораций
75. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики: металлургический комплекс.
76. Государственное регулирование взаимоотношений с международными корпорациями. 
77. Участие России в международных инвестиционных соглашениях. 
78. Международный бизнес и особенности его организации во внешнеторговой среде.
79. Сдерживание недобросовестной торговой практики в международной торговле. 
80. Горизонтальная дифференциация как измерение организационной архитектуры международных компаний. 
81. Долгосрочное финансирование международной фирмы.
82. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики: агропромышленный комплекс.
83. Международное разделение труда как объективная форма международного экономического сотрудничества в условиях «новой экономики».
84. Постиндустриальный этап развития национальных экономик. 
85. Внешнеэкономическая деятельность стран как главный содержательный элемент международного бизнеса. 
86. Российские ТНК на мировом рынке.
87. Глобальный менеджмент, принципы глобального менеджмента.
88. Международные рейтинги стран (по уровню политической свободы, экономической свободы, рейтинги коррумпированности и экономических преступлений и т.д.).


2)Требования по представлению материала и оформлению курсовой работы.

Курсовая работа сдается на кафедру в печатном виде на стандартных листах белой бумаги.
Объем курсовой работы должен составлять 33-35 машинописных листа. Необоснованное превышение указанного объема может рассматриваться как недостаток работы и указывать на плохое владение студентом темой.
К работе, выполненной на компьютере, предъявляются следующие требования: шрифт Times New Roman 14 пунктов; параметры страницы: нижнее поле - 2 см; верхнее поле - 2 см; правое поле - 2 см; левое поле - 2,5 см
Составление плана курсовой работы
Подготовка курсовой работы должна вестись в соответствии с заранее разработанным планом. Правильно составленный план является основой успешного написания работы. План определяет круг вопросов и проблем, которые будут затронуты в работе; основное содержание темы работы; обеспечивает логику в изложении материала и должно обеспечивать последовательно и полное раскрытие заявленной темы.
Рекомендуется следующая типовая структура плана работы:
-введение;
-две, либо три главы, каждая из которых может разбиваться на параграфы по усмотрению студентов;
-заключение;
-список литературы;
-приложения (при необходимости).
Весь текст, представляемый в работе, должен быть разделен по главам и параграфам. Если в главе выделяются составные части - параграфы, их должно быть не менее двух. Иначе (если в главе всего один параграф) смысл в выделении параграфов отсутствует.
При использовании рубрификации текста глав по параграфам, деление следует производить с учетом логических правил деления понятия. Эти правила заключаются в следующем:
Перечислить все виды делимого понятия, т.е. глава по своему смысловому содержанию должна точно соответствовать суммарному смысловому содержанию всех относящихся к ней параграфов.
Избранный признак деления должен оставаться неизменным на протяжении всего деления, т.е. является недопустимой подмена одного признака деления другим, что может привести к неполному делению или/и к частичному совпадению содержания различных параграфов в одной главе.
Члены деления должны по смыслу исключать друг друга, а не соотноситься между собой как часть и целое.
Непрерывность процесса деления, т.е. при делении следует переходить к ближайшим видам, не перескакивая через них.
В конце каждой главы формулируются выводы, которые на заключительном этапе работы собираются в качестве результатов, подытоживающих научное исследование. План в процессе фундаментальной работы с литературой может быть уточнен, изменен, что не является недостатком работы студента.
Написание и оформление курсовой работы
После составления плана и утверждения его руководителем, студент приступает к написанию работы. На этом этапе важно обратить внимание на то, каким традиционно является содержание каждого раздела.
Во введении обосновывается выбор и актуальность темы, определяется степень разработанности ее на данном этапе; приводится краткий обзор литературы и авторов (отечественных и зарубежных), занимающихся данной проблемой; формулируется цель исследования и задачи по ее достижению.
Основная часть должна содержать изложение сущности вопросов, предусмотренных планом, раскрывать основные проблемы и различные точки зрения на них, иметь обоснованное собственное мнение автора курсовой работы.
Как правило, первая глава работы имеет теоретический характер и содержит описание сущности, содержания и значения исследуемой проблемы, классификации видов, форм, методов и других элементов в рамках выбранной проблемы.
В последующих главах (второй и третьей) необходимо провести анализ практических аспектов исследуемой проблемы, выявить проблемы и перспективы ее развития.
Студентам рекомендуется активно использовать имеющиеся зарубежные и российские материалы по теме работы. Следует освещать тему не только в теоретическом, но и в практическом ключе, с учетом тех тенденций и явлений, которые происходят на современном финансовом рынке. 
Наряду с исследованием конкретного материала студенты в работе должны показать знания основ курса "Деньги, кредит, банки", продемонстрировать как они сочетаются с теоретическими и практическими основами денежных и кредитных отношений.
Приводимый в работе статистический материал необходимо увязать с текстом.  При правильном использовании такого материала и на его основе могут быть сделаны важные теоретические и практические выводы. 
Статистические данные необходимо свести в таблицы, графики, диаграммы и схемы, пронумеровать, указать ссылку на источник, единицы измерения приводимых показателей, указать период времени к которому они относятся (такой материал может быть вынесен в приложение). Статистический материал, не несущий смысловой нагрузки, не следует включать в курсовую работу.
В заключении автор должен в сжатом виде привести основные выводы, сформулированные в результате исследования и внести предложения по дальнейшему развитию проблемы.
Работы, написанные на основе заведомо устаревших литературных источников, утративших силу нормативных актов, неверных статистических данных, а также взятые из Интернета копии чужих курсовых работ (в том числе взятые из Интернета), подлежат возврату, и не засчитываются как выполненные.

Защита курсовой работы
В срок, определенный кафедрой, работа должна быть сдана руководителю в надлежаще оформленном виде. Студент должен жестко скрепить работу в папку (скрепление работ канцелярскими скрепками не допускается), подписать после текста заключения, указать дату завершения работы.
Научный руководитель, ознакомившись с курсовой работой, дает письменный отзыв, в котором оценивает ее содержание, стиль изложения и внешнее оформление, отмечает достоинства и недостатки работы. Если работа удовлетворяет предъявленным требованиям, то руководитель допускает ее к защите.
Возможна письменная доработка курсовой работы.
Защита состоит из краткого изложения студентом основных положений работы (приветствуется презентация), ответов на недостатки, указанные в отзыве, и на вопросы ведущего защиту преподавателя. Оценивается работа на "отлично", "хорошо" или "удовлетворительно". В случае неудовлетворительной оценки назначается новый срок защиты курсовой работы. Работа направляется на доработку. Положительная оценка заносится в зачетную книжку и ставится на титульном листе работы.
В случае несогласия студента с оценкой научного руководителя, заведующим кафедрой назначается комиссия, которая состоит из научного руководителя и преподавателя кафедры.
Выполненная и защищенная курсовая работа остается на кафедре и хранится установленный срок

3) Темы курсовых работ.

1. Интернационализация хозяйственной жизни и формы ее проявления на современном этапе развития мировой экономики. 
2. Глобализация как главная тенденция развития современного мирового хозяйства.
3. Международное разделение труда как объективная форма международного экономического сотрудничества в условиях «новой экономики».
4. Международная экономическая интеграция и ее влияние на развитие МЭО.
5. Теневая экономика в международных экономических отношениях.
6. Постиндустриальный этап развития национальных экономик. 
7. Информационная экономика как современна форма экономического развития. 
8. Экономика знаний - высший этап развития постиндустриальной экономики и инновационной экономики. 
9. Формирование открытой экономики как тенденция национального развития. 
10. Виды международных корпораций и их отличительные черты.
11. Многонациональные корпорации: суть, цели и формы деятельности.
12. Международные корпорации и мировая политика.
13. Внешнеэкономические факторы деятельности международной компании.
14. Сравнительный анализ основных характеристик ТНК на различных этапах их развития. 
15. Характеристика и особенности международных корпораций на современном этапе.
16. Особенности деятельности ТНК развивающихся стран.
17. Деятельность крупнейших ТНК в России.
18. Рейтинги международных корпораций. Мировые финансовые центры.
19. Инвестиционная деятельность ТНК. 
20. Место и  роль ТНБ в мировой экономике.
21. Особенности процессов технологического и инновационного превосходства ТНК. 
22. Мировые рынки и центры деловой активности.
23. Понятие и масштабы международного производства. 
24. Международный бизнес и особенности его организации во внешнеторговой среде.
25. Международное совместное предпринимательство как вид международного бизнеса. 
26. Международный маркетинг как условие эффективного ведения международного бизнеса. 
27. Транспортно-логистическое обеспечение международного бизнеса. 
28. Страховые услуги в международном бизнесе.
29. Стандартизация и сертификация в международном бизнесе.  
30. Кадровая политика в международном бизнесе. 
31. Аутсорсинг в международном бизнесе. 
32. Интеллектуальная собственность как элемент международного бизнеса. 
33. Структура и особенности мирового рынка объектов интеллектуальной собственности.
34. Методы и инструменты государственного регулирования международного обмена объектами интеллектуальной собственности. 
35. Ценообразование в международном бизнесе. 
36. Конкурентоспособность в международном бизнесе. 
37. Стратегическое планирование в международном бизнесе: формирование и реализация международных стратегий. 
38. Задачи международного стратегического менеджмента и разработка международных стратегий.
39.  Основные вопросы, преимущества и недостатки международного лицензирования. 
40. Основные вопросы, преимущества и недостатки международного франчайзинга.
41. Специализированные способы проникновения в международном бизнесе: контрактное производство», управленческий контракт, строительство объектов под ключ
42. Конкурентные стратегии ТНК.
43. Глобальные стратегии ТНК.
44. Организационные формы управления ТНК и определяющие их факторы.
45. Особенности становления и функционирования ФПГ в России.
46. Холдинги как прогрессивная форма организации бизнеса в условиях интеграции России в мировую экономику. 
47. Корпорации с государственным участием и их роль в инновационном развитии предприятий. 
48. Корпоративное управление как фактор повышения конкурентоспособности компаний. 
49. Типы транснациональных корпораций и структура глобальных бизнес-систем. 
50. Понятие, виды и мотивы создания стратегических альянсов в международном бизнесе. 
51. Совместные предприятия и их развитие в странах мира. 
52. Международные слияния и поглощения.
53. Метакорпорации: роль в современной мировой экономике. 
54. Участие России в интеграционных процессах на постсоветском пространстве. 
55. Тенденции и направления развития внешней торговли России.
56. Россия на мировом рынке технологий.
57. РФ в процессах международной миграции трудовых ресурсов. 
58. Анализ современного состояния привлечения иностранных инвестиций в Россию. 
59. Региональное распределение иностранных инвестиций
60. Организационные формы международного бизнеса в условиях транснационализации России. 
61. Транснационализация экономики России и зарубежная экспансия российского бизнеса. 
62. Обеспечение национальной экономической безопасности в условиях развития международного бизнеса. 
63. Наднациональное регулирование международного бизнеса. 
64. Зарубежный опыт государственного регулирования международного бизнеса в США.
65. Зарубежный опыт государственного регулирования международного бизнеса в ЕС.
66. Зарубежный опыт государственного регулирования международного бизнеса в Японии.
67. Государственное регулирование взаимоотношений с международными корпорациями. 
68. Мировой опыт партнерства государства и международного бизнеса.
69. Мировой опыт государственной поддержки экспорта. 
70. Государственное регулирование международного бизнеса в России. 
71. Особенности регулирования международного бизнеса на уровне внутристирановых регионов: зарубежный опыт и российская практика. 
72. Правовое регулирование иностранных инвестиций в РФ. 
73. Опыт правового регулирования иностранных инвестиций в отдельных странах.
74. Участие России в международных инвестиционных соглашениях. 
75. Правовая основа привлечения иностранных инвестиций и регулирования инвестиционной деятельности на региональном уровне. 
76. Современное тарифно-таможенное регулирование международного бизнеса в РФ. 
77. Малый бизнес в современной системе международных конкурентных отношений.
78. Прогнозирование мирового рынка – важнейшая функция эффективного управления внешнеэкономической деятельностью.
79. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики: агропромышленный комплекс.
80. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики: топливно-энергетический комплекс.
81. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики: химический комплекс.
82. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики: металлургический комплекс.
83. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики: машиностроительный комплекс.
84. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики: мировой транспорт.
85. Телекоммуникационные услуги в мировой экономике.
86. Наука и инновационный бизнес в России.
87. Государственная политика РФ в сфере науки и инновационного бизнеса.
88. Международный финансовый бизнес. 
89. Международный бизнес в контексте российской деловой культуры. 
90. Этика и социальная ответственность в международном бизнесе. 
91. Влияние политической среды на условия ведения международного бизнеса.

4) Требования к выполнению тестовых заданий
Предлагаемые тестовые задания разработаны в соответствии с Программой по дисциплине «Международные валютно-кредитные отношения». 
Тестовые задания рассчитаны на самостоятельную работу без использования вспомогательных материалов. То есть при их выполнении тестовых заданий не следует пользоваться текстами законов, учебниками, литературой и т.д     
Для выполнения тестового задания, прежде всего, следует внимательно прочитать поставленный вопрос. 
После ознакомления с вопросом следует приступать к прочтению предлагаемых вариантов ответа. Необходимо прочитать все варианты и в качестве ответа следует выбрать лишь один вариант, соответствующий правильному ответу. 
Тесты составлены таким образом, что в каждом из них правильным является лишь один из вариантов. Выбор должен быть сделан в пользу наиболее правильного ответа. 
Критерии оценки выполненных студентами тестов определяются преподавателем самостоятельно.
 Рекомендуются следующие критерии оценки:
85% – 100% правильных ответов – «отлично»;
66% – 84% правильных ответов – «хорошо»;
50% – 65% правильных ответов – «удовлетворительно»;
менее 50% правильных ответов – «неудовлетворительно».
 Перечень тестовых заданий охватывает все разделы учебной дисциплины и соответствует учебной программе. Успешное выполнение тестового задания является необходимым условием для допуска к экзамену по дисциплине «Международные экономические отношения».
 
Варианты тестовых заданий 
К текущему контролю относятся: проверка посещаемости студентами занятий, проверка их знаний и навыков на занятиях, проверка качества конспектов лекций и иных материалов; тестирование по разделам дисциплины «Международный бизнес».
Комплект тестовых заданий по дисциплине 
1.Составные части ПИИ (FDI): (добавьте необходимое)
а) Инвестиции в акционерный капитал	б) 	
в) Реинвестированная прибыль
2.Основные вопросы при определении стратегии фирмы: (добавьте необходимое) а) Какой бизнес прекратить?	б) 	
в) В какой степени расширить и как?	г) 	
д) С каким бизнесом объединиться?
3.Основные характеристики глобальных рынков:
а) Глобальные ресурсы	б) Глобальные потребители
в) Глобальные поставщики	г) Глобальный товар (продукт/услуга)
д)	Глобальные конкуренты использовании политики трансфертных цен
е)	Глобальная рационализация ж) Глобальное регулирование з) Глобальные технологии
4.Удачные M&A, если наблюдается:
а)	Снижение рентабельности
б)	Оптимизируются цепочки создания ценности
в)	Снижение интереса к развитию традиционных подразделений и перенос инвестиционной активности в сторону новых
г)	Возрастает стоимость акций - добавленная стоимость для акционеров
д)	Снижение эффективности из-за длительной перестройки
е)	Достигаются интеграционные эффекты
ж)	Проблематичность распространения успешного брэнда на новые несвязанные бизнесы
5.Преимущества транснациональных корпораций: (добавьте необходимое)
а)	Использование выгод международной специализации производства отдельных стран
б)		
в)	Маневрирование загрузкой производственных мощностей в связи с приспосабливанием своих производственных программ в соответствии с конъюнктурой мирового рынка
г	)	
д)	Увеличение жизненного цикла товара/товаров (ЖЦТ)
6.Основные типы взаимоотношений внутри ТНК: (добавьте необходимое)
а)	Этноцентрический
б	)	
в)	Региоцентрический
г	)	
7.Макросреда бизнеса включает в себя: (добавьте необходимое)
а)	Социальный фактор
б)
в)	Экономический фактор
г	)	
8. Индекс транснационализации включает в себя следующие показатели: (добавьте необходимое)
а)	FA - заграничные активы
б) в)	FS - заграничные продажи
г	)	
д)	FE - количество сотрудников за рубежом
е)	TE - общее количество сотрудников
Глобализация менеджмента (добавьте необходимое)
а)	Глобальное видение внешней и внутренней среды бизнеса
б)	Знание своих конкурентов, представленных в основном олигополиями
в)	Гибкость в выборе стиля работы, позволяющая быстро адаптироваться к локальным рынкам
г	)	
д)	Интеграция всех предприятий и филиалов в единую международную цепь управ-ления
е	)	
ж)	Контроль всех своих операций и активов в общемировом масштабе
з)	Совершенствование человеческого потенциала
Негативные последствия глобализации: (добавьте необходимое)
Уязвимость мировой экономики на всех уровнях (прежде всего национальном и региональном)
Асимметрия и неравенство
11. Современные концепции ТНК: (добавьте необходимое) Модель монополистических преимуществ
Модель интернализации
Эклектическая модель
12. Валютные риски ТНК: (добавьте необходимое) Валютный риск при консолидации финансовой отчетности
Валютный риск при осуществлении экономических операций
Какие факторы влияют на выбор базисных стратегий развития бизнеса?
а)	Товар (продукт/услуга)
б)	Человеческие ресурсы в ) Рынок
г ) Климат
д)	Отрасль
е)	Политическая обстановка
ж)	Положение фирмы внутри отрасли	з) Природные ресурсы и) Технология
Факторы изменений внутренней среды: (добавьте необходимое) Внешняя среда. ГДЕ?
Поведение stakeholders. КТО?
15. Пять основных волн M&A: (добавьте необходимое)
Первая волна «монополистических» слияний - 1897 по 1904 гг.
Третья волна «конгломератных слияний» -1955-1975гг.
Пятая волна «глобальных поглощений» с начала 90-х по настоящее время.
Последствия неудачных M&A:
а)	Снижение рентабельности
б)	Возрастает стоимость акций - добавленная стоимость для акционеров
в)	Снижение интереса к развитию традиционных подразделений и перенос инвестиционной активности в сторону новых
г)	Достигаются интеграционные эффекты
д)	Снижение эффективности из-за длительной перестройки
е)	Оптимизируются цепочки создания ценности
ж)	Проблематичность распространения успешного брэнда на новые несвязанные бизнесы
Последствия транснационализации: (добавьте необходимое)
Глобальная концентрация капитала на основе слияний и поглощений компаний и банков
Глобализация конкурентных преимуществ Глобализация экономического контроля
18. Детерминанты интернационализации: (добавьте необходимое) 
Рост масштабов производства
Рост конкуренции
Рост доли НИОКР в стоимостной структуре товара
19. Почему компании стремятся к транснационализации? (добавьте необходимое) Масштаб = экономическая власть
Доля на рынке = объем прибыли
Доля в «сознании» потребителей = норма прибыли
20. Глобализация государства и его функций это: (добавьте необходимое) Защита от возникновения «зла», как внутри страны, так и за ее пределами
Самоопределение государства
21. В каких сферах глобализация, усиливая взаимозависимость национальных хозяйств делает их более уязвимыми? (добавьте необходимое) Финансовая сфера
Транспортная сфера
Туризм
22. Способы централизованного управления денежными потоками при законодательных препятствиях: (добавьте необходимое) Перевод дивидендов за рубеж
Трансфертные цены во внутрифирменной торговле
Внутрифирменное страхование
видов духовной побуждающих к участию продукции
23. Интернационализация культуры: (добавьте необходимое) 
Интернационализация хозяйственной жизни и ее результатов
Интернационализация языка, традиций, вкусов, искусства, прочие деятельности.
24. В	условиях рынка существует три основных аспекта мотиваций, в международном обмене:
а)	создание совместных предприятий, доходы, улучшение качества
б)	расширение сбыта, приобретение ресурсов, диверсификация
в)	получение экспортной выручки, престиж, реклама фирмы
25.Виды ВЭД (внешнеэкономической деятельности):
а)	внешняя торговля, инвестиции, кредиты
б)	создание совместных предприятий, международный финансовый лизинг, лицензирование, франчайзинг, страхование
в)	внешняя торговля, производственное сотрудничество, научно-техническое сотрудничество, инвестиционное сотрудничество, валютно-финансовое сотрудничество
26. Формы ВЭД (внешнеэкономической деятельности) в разрезе производственного сотрудничества:
а)	экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт, приграничная торговля
б)	транспортные услуги, страхование, банковские услуги, туризм, связь
в)	совместное производство, франчайзинг, переработка давальческого сырья, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприятия
г)	технологический обмен, лицензионные соглашения, совместное исследование, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприятия
д)	кредитное сотрудничество, международный финансовый лизинг, сотрудничество в рамках предприятия с иностранными инвестициями
е)	международные платежи, международная торговля валютой, кредитование внешней торговли
27.Формы ВЭД (внешнеэкономической деятельности) в разрезе научно-технического сотрудничества:
а)	экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт, приграничная торговля
б)	транспортные услуги, страхование, банковские услуги, туризм, связь
в)	совместное производство, франчайзинг, переработка давальческого сырья, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприятия
г)	технологический обмен, лицензионные соглашения, совместное исследование, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предпри- ятия
д)	кредитное сотрудничество, международный финансовый лизинг, сотрудничество в рамках предприятия с иностранными инвестициями
е) международные платежи, международная торговля валютой, кредитование внеш-ней торговли
28. Формы ВЭД (внешнеэкономической деятельности) в разрезе внешней торговли товарами:
а)	экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт, приграничная торговля
б)	транспортные услуги, страхование, банковские услуги, туризм, связь
в)	совместное производство, франчайзинг, переработка давальческого сырья, подряд -ное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприятия
г)	технологический обмен, лицензионные соглашения, совместное исследование, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприя-тия
д)	кредитное сотрудничество, международный финансовый лизинг, сотрудничество в рамках предприятия с иностранными инвестициями
е)	международные платежи, международная торговля валютой, кредитование внеш-ней торговли
29. Формы ВЭД (внешнеэкономической деятельности) в разрезе внешней торговли услугами:
а)	экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт, приграничная торговля
б)	транспортные услуги, страхование, банковские услуги, туризм, связь
в)	совместное производство, франчайзинг, переработка давальческого сырья, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприятия
г)	технологический обмен, лицензионные соглашения, совместное исследование, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприятия
д)	кредитное сотрудничество, международный финансовый лизинг, сотрудничество в рамках предприятия с иностранными инвестициями
е)	международные платежи, международная торговля валютой, кредитование внеш-ней торговли
30. Формы ВЭД (внешнеэкономической деятельности) в разрезе инвестиционного сотрудничества:
а)	экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт, приграничная торговля
б)	транспортные услуги, страхование, банковские услуги, туризм, связь
в)	совместное производство, франчайзинг, переработка давальческого сырья, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприятия
г)	технологический обмен, лицензионные соглашения, совместное исследование, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприятия
д)	кредитное сотрудничество, международный финансовый лизинг, сотрудничество в рамках предприятия с иностранными инвестициями
е)	международные платежи, международная торговля валютой, кредитование внешней торговли
31. Формы ВЭД (внешнеэкономической деятельности) в разрезе валютно-финансового сотрудничества:
а)	экспорт, импорт, реэкспорт, реимпорт, приграничная торговля
б)	транспортные услуги, страхование, банковские услуги, туризм, связь
в)	совместное производство, франчайзинг, переработка давальческого сырья, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприятия
г)	технологический обмен, лицензионные соглашения, совместное исследование, подрядное сотрудничество, совместное производство в рамках совместного предприятия
д)	кредитное сотрудничество, международный финансовый лизинг, сотрудничество в рамках предприятия с иностранными инвестициями
е)	международные платежи, международная торговля валютой, кредитование внеш-ней торговли
32.К предприятиям инфраструктуры, осуществляющим внешнеэкономическую де-ятельность относят:
а)	информационно-консультативные структуры
б)	кредитно-банковские организации в) страховые фирмы
г) организованные товарные рынки	д) оптово-посреднические фирмы
е) транспортно-экспедиторские службы	ж) туристические фирмы
33. Экспортно-импортные операции - это:
а)	коммерческая деятельность, связанная с продажей и вывозом за границу товаров для передачи их в собственность иностранному контрагенту
б)	коммерческая деятельность, связанная с закупкой и ввозом иностранных товаров для последующей реализации их на внутреннем рынке своей страны
в)	коммерческая деятельность, предусматривающая вывоз за границу ранее ввезенного товара, не подвергавшегося в реэкспортирующей стране какой-либо перерабо-тке
г)	коммерческая деятельность, связанная с куплей-продажей товаров, имеющих материально-вещественную форму
д)	коммерческая деятельность, предусматривающая ввоз из-за границы ранее вывезенных отечественных товаров, не подвергавшихся там переработке
34. Экспортная операция - это:
а)	коммерческая деятельность, связанная с продажей и вывозом за границу товаров для передачи их в собственность иностранному контрагенту
б)	коммерческая деятельность, связанная с закупкой и ввозом иностранных товаров для последующей реализации их на внутреннем рынке своей страны
в)	коммерческая деятельность, предусматривающая вывоз за границу ранее ввезенного товара, не подвергавшегося в реэкспортирующей стране какой-либо переработке
г)	коммерческая деятельность, связанная с куплей-продажей товаров, имеющих материально-вещественную форму
д)	коммерческая деятельность, предусматривающая ввоз из-за границы ранее вывезенных отечественных товаров, не подвергавшихся там переработке
35. Импортная операция - это:
а)	коммерческая деятельность, связанная с продажей и вывозом за границу товаров для передачи их в собственность иностранному контрагенту
б)	коммерческая деятельность, связанная с закупкой и ввозом иностранных товаров для последующей реализации их на внутреннем рынке своей страны
в)	коммерческая деятельность, предусматривающая вывоз за границу ранее ввезенного товара, не подвергавшегося в реэкспортирующей стране какой-либо переработке
г)	коммерческая деятельность, связанная с куплей-продажей товаров, имеющих материально-вещественную форму
д)	коммерческая деятельность, предусматривающая ввоз из-за границы ранее вывезенных отечественных товаров, не подвергавшихся там переработке
36. Реэкспортная операция - это:
а)	коммерческая деятельность, связанная с товаров для передачи их в собственность
б)	коммерческая деятельность, связанная с товаров для последующей реализации их на
продажей и иностранному закупкой и внутреннем
вывозом за границу
контрагенту ввозом иностранных рынке своей страны
куплей-продажей товаров, имеющих
в)	коммерческая деятельность, связанная с материально-вещественную форму
из-за границы ранее
г)	коммерческая деятельность, предусматривающая ввоз
вывезенных отечественных товаров, не подвергавшихся там переработке 
 д) коммерческая деятельность, предусматривающая вывоз за границу ранее ввезенного товара, не подвергавшегося в реэкспортирующей стране какой-либо переработке
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